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 Le pouvoir de la négociation commerciale face au secteur de la grande distribution 
 Étude de marché - 39 pages - Marketing distribution
 Document traitant du pouvoir de la négociation commerciale face au secteur de la grande distribution : description du domaine de la grande distribution, types de négociation des différents fournisseurs, préparation de ces négociations, reproches imputées à la...
 
 
     15 juin 2021 
  doc 
 
 Dossier de négociation d'achat pour nouveau produit innovant sur le marché 
 Étude de cas - 10 pages - Théories marketing
 Auchan Montivilliers voudrait aborder cette nouvelle année 2019 en apportant du nouveau dans sa gamme de produits, afin d'attirer une nouvelle clientèle et de dynamiser ses ventes. La direction ainsi que le service achat se sont donc intéressés à divers produits. Parmi eux, la glace "Black...
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  pdf 
 
 L'implication des gestionnaires approvisionneurs dans la gestion des relations fournisseurs - formation à Volvo Parts Logistics Lyon Service Material Management (2012) 
 Mémoire - 35 pages - Logistique
 Dans un contexte d'instabilité économique et de concurrence, les entreprises d'aujourd'hui explorent tous les domaines permettant d'améliorer leurs performances et de réduire leurs coûts. La prise de conscience récente de l'importance du fournisseur, comme un des éléments- clé dans la...
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  doc 
 
 Comment entreprendre des négociations avec le monde Arabo-musulman ? 
 Étude de cas - 36 pages - Management organisation
 Par définition, la négociation consiste en une discussion, plus ou moins conflictuelle entre différents interlocuteurs (sociaux, Etats, commerçants …), menée en vue d'aboutir à un accord sur des problèmes posés. (Définition donnée par Le Petit Larousse Compact 2001) D'antan, à...
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  doc 
 
 Les relations fournisseurs/grande distribution : rapport de force ou collaboration ? 
 Mémoire - 55 pages - Logistique
 Le sujet abordé dans ce mémoire est porté par de nombreux débats qui viennent sans cesse remettre en question l'équilibre fragile qui lie les producteurs à la grande distribution. Que ce soit la pression de cette dernière sur ses fournisseurs ou bien la question du pouvoir d'achat...
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 Négociation commerciale - Fournisseur d'Accès Internet FREE 
 Étude de cas - 21 pages - Marketing technologies
 Free est un fournisseur d'accès à Internet, filiale du groupe Iliad. Grâce au succès continu de son offre grand public, Free s'est imposé depuis 1999 comme un acteur majeur de la fourniture d'accès à Internet en France. Iliad, la maison mère de cet opérateur, a publié ses premiers...
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 Fournisseurs et distributeurs : comment optimiser la collaboration dans le secteur de la grande distribution ? 
 Mémoire - 53 pages - Marketing distribution
 « La grande distribution regroupe de multiples tailles de magasins, dont la particularité est qu'elle n'a rien à voir avec le petit commerce indépendant. Les produits sont en général en libre-service, le personnel est abondant et le regroupement des magasins en chaînes leur permet de...
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 Gérer la relation avec les clients et les fournisseurs - Bois Concept, société de construction de villas individuelles 
 Étude de cas - 40 pages - Stratégie
 BOIS CONCEPT est une société de construction de villas individuelles spécialisée dans la charpente et l'ossature bois, elle répond également aux constructions béton, à la construction de car ports, farés, decks et piscines souvent sur mesures. Créée en 2008, la société débute avec 3 salariés...
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 Achat : comparaison des fournisseurs 
 Étude de cas - 9 pages - Achats
 Suite à l'appel d'offre, pour les sacs en papier avec logo, que nous avons diffusé, trois fournisseurs se sont manifestés. Ces derniers sont : VIZILLE, ASSI DOMAN et GPK. Nous avons donc, dans un premier temps établi un tableau récapitulatif afin d'obtenir une vision globale des...
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 Les fournisseurs d'accès à Internet en France - l'exemple de Wanadoo 
 Étude de cas - 22 pages - Marketing des services
 L'industrie des fournisseurs d'accès Internet présente deux caractéristiques majeures autour desquelles cette partie sera articulée. D'une part, elle est jeune et en pleine expansion, et d'autre part, elle est soumise à des infrastructures techniques particulièrement sophistiquées....
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  doc 
 
 L'audit des participations publicitaires chez un fournisseur de la grande distribution 
 Mémoire - 46 pages - Audit
 Le 26 juin 2007, le géant de la distribution ‘Carrefour' était condamné par le tribunal correctionnel d'Evry à payer une amende de 2 millions d'euros pour publicité mensongère, revente à perte et marge arrière. Plus qu'une simple condamnation, la décision du tribunal d'Evry marque un...
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 Comment négocier avec des partenaires irlandais, écossais et anglais 
 Guide pratique - 6 pages - Stratégie
 Une des principales causes d'échec dans une négociation avec des prospects étrangers réside dans des malentendus liés à des habitudes d'affaires différentes et une mauvaise appréciation des motivations de chacun. L'exportateur, qui n'a pas nécessairement une vocation...
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 « Savoir négocier « : Comment optimiser l'efficacité opérationnelle des équipes de commerciaux ? 
 Mémoire - 51 pages - Audit
 Introduction générale Voici une citation qu'entend fréquemment un commercial : « Montrez à votre client que vous avez fait une offre sérieuse ! ». Par conséquent, le thème de nom mémoire est « Savoir négocier ». Il n'y a plus de client facile. Pas une semaine sans qu'ils ne soient...
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 Le Category management, une source d'avantages concurrentiels dans la relation fournisseur-distributeur 
 Mémoire - 47 pages - Marketing consommateur
 L'exigence croissante des consommateurs ainsi que la saturation du marché ont provoqué, ces dernières années, des changements importants dans le secteur de la grande distribution. Les grandes enseignes connues de tous tendent à s'adapter et développent ainsi de nouveaux moyens en...
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 La négociation internationale et son application aux PME-PMI 
 Mémoire - 55 pages - Tpe et pme
 Jamais la compétition et la coopération entre les États et les entreprises n'ont été aussi denses qu'à l'époque présente et par conséquent leurs relations et leurs échanges aussi diversifiés et difficiles. Menée traditionnellement suivant les voies et les usages de la diplomatie classique, la...
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 Réussir par la négociation - conseils à l'usage des commerciaux, des managers, des politiques et des jeunes couples 
 Guide pratique - 58 pages - Management organisation
 La négociation est un moyen de résoudre les différends entre les personnes quand un accord spontané n'est pas possible. Comme de nombreux aspects de nos vies personnelles et professionnelles comportent des différends, la capacité à négocier avec efficience est essentielle dans nos...
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 Exemple d'une négociation interculturelle - vin : l'échec de l'implantation de Mondavi à Aniane, dans l'Hérault 
 Étude de cas - 24 pages - Management organisation
 Si la mondialisation est souvent assimilée à un puissant vecteur d'uniformisation, la prise en compte par les acteurs internationaux du facteur interculturel devrait leur permettre de nuancer ce postulat et considérer les particularismes locaux. En effet, ces derniers ne peuvent pas être ignorés...
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 Négociation - Technique de vente : le cas Direct Energie 
 Étude de cas - 17 pages - Marketing produit
 Direct énergie c'est la même électricité, une qualité strictement identique et moins chère. Ce service s'adresse aux particuliers comme aux professionnels (collectivités, entreprises multi-sites...). L'ensemble des offres Direct Energie sont dans un esprit de développement durable, en...
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  docx 
 
 En quoi les nouvelles technologies ont-elles modifié les relations entre clients, fournisseurs et donneurs d'ordres ? 
 Mémoire - 10 pages - Management organisation
 Revue de littérature pour une mémoire. Le développement des nouvelles technologies depuis les années 1990 a bouleversé nos modes de vie : désenclavement des territoires, contacts permanents avec nos proches, flux d'informations constants en provenance du monde entier, nouveaux modes de...
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 Management et technique des achats : client fournisseur ou client partenaire 
 Étude de cas - 26 pages - Achats
 Depuis une trentaine d'années, avec l'accroissement de la concurrence mondiale, le paysage économique s'est fortement modifié. Les entreprises ont dû s'adapter et se réorganiser afin de répondre au mieux aux attentes de leurs clients et rester compétitives. C'est tout le système économique qui...
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 Dossier de négociation de vente 
 Étude de cas - 33 pages - Management organisation
 Nous avons choisi de nous appuyer sur une entreprise déjà existante : la société SSP qui signifie Service Sécurité Privé. Le produit (l'alarme Siemens Sintony Compact SI 80) est commercialisé par cette entreprise. Afin de bien connaître l'entreprise et le produit et pour avoir le maximum...
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 Le coaching : cette méthode est-elle une nouvelle pratique du pouvoir en entreprise? 
 Mémoire - 58 pages - Management organisation
 Les études montrent que de plus en plus d'entreprises font appel au coaching. Selon une étude en 2004 du SYNTEC Conseil en évolution professionnelle, 57 % des entreprises faisaient occasionnellement appel au coaching, et dans 29 % des entreprises cette pratique était en augmentation. Cette...
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 La négociation internationale et son application aux PME/PMI - publié le 08/07/2008 
 Mémoire - 58 pages - Stratégie
 Jamais la compétition et la coopération entre les États et les entreprises n'ont été aussi denses qu'à l'époque présente et par conséquent leurs relations et leurs échanges aussi diversifiés et difficiles. 
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 Comment améliorer votre capacité de convaincre et d'argumenter lors d'une vente ou d'une négociation ? 
 Guide pratique - 19 pages - Marketing produit
 Un Argumentaire est une suite logique et structurée d'arguments. Quand un vendeur peine sur le terrain et n'obtient pas les résultats qu'il souhaite, la plupart du temps c'est parce qu'il ne dispose pas d'un argumentaire construit. Il dit ce qui lui passe par la tête, ce...
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 La responsabilité des dirigeants dans la SA dans la négociation des valeurs mobilières en bourse au Maroc 
 Mémoire - 83 pages - Droit des affaires
 La notion de société a longtemps vacillé entre la théorie du contrat et la théorie de l'institution. Les législateurs marocain et français qui sont à mi-chemin entre les deux courants ont hésité à adopter une position claire et tranchée au sujet. Le capitalisme pourfendeur de la liberté...
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  docx 
 
 Le pouvoir des hard discounter sur les décisions d'achat des consommateurs en 2022 
 Analyse sectorielle - 13 pages - Stratégie
 Le segment du hard discount a pris une ampleur de plus en plus grande en France, ainsi que dans de nombreux autres pays. En effet, malgré un début difficile sur le territoire français, les parts de marchés des hard discounter n'ont cessé d'augmenter ainsi que le nombre d'enseignes,...
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 Cas sourcing: évaluation de fournisseurs de fibre de verre 
 Étude de cas - 9 pages - Management organisation
 Notre entreprise est un équipementier automobile expert dans la conception, la fabrication et la livraison de pièces automobiles parmi lesquelles blocs avant, cockpits (tableaux de bord) et pots d'échappement. Notre chiffre d'affaires pour l'ensemble des équipements automobiles que nous proposons...
 
 
     07 Mars 2006 
  doc 
 
 L'impact de la négociation dans le secteur de la grande distribution (2006) 
 Mémoire - 41 pages - Management organisation
 C'est au début des années 60 qu'apparaissent les premiers groupes de grandes distribution sous la forme de succursales dépendantes de d'une « maison mère » (Casino, La ruche Picardie). Etant donné que le petit commerce de détail représente encore une très grande majorité des échanges, l'Etat...
 
 
     09 Mars 2008 
  doc 
 
 L'évolution des rapports fournisseurs - distributeurs, vers l'émergence de nouvelles stratégies 
 Mémoire - 60 pages - Management organisation
 La distribution représente plus que jamais une fonction centrale du secteur économique, politique et juridique. Comme nous pouvons le voir actuellement avec le téléchargement de fichier audio et vidéo la maîtrise de ce canal est indispensable. En un demi siècle, le secteur de la distribution est...
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 Les techniques logistiques du commerce international - publié le 16/10/2021 
 Mémoire - 13 pages - Logistique
 Les entreprises locales font du commerce avec des entreprises étrangères depuis de nombreuses années. Ces relations commerciales peuvent consister en l'achat et la vente de marchandises, mais les rachats et fusions d'entreprises à grande échelle jouent également un rôle sur la scène...
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